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Active Ants wurde im Jahr 2010 gegriindet, um mit
Hilfe von Innovation, Automation und Roboter-
einsatz E-Fulfillment praziser und effizienter zu
machen. Seitdem entwickelte sich Active Ants zu
einem der groRten niederlandischen Akteure. Das
Unternehmen hat mehr als 250 Kunden und iiber
drei Millionen Auftrage jahrlich. Das AutoStore
System war ein enormer Vorteil fiir das Team von
Active Ants. So wurden Kosten gesenkt, wahrend
gleichzeitig weniger Arbeitskrafte fiir das Picking
bendtigt wurden und die Lagerkapazitat um 75 %
stieg.

Durch die Entscheidung, ein AutoStore System zu installieren,
konnte Active Ants die jahrlichen Betriebskosten um 35 % senken.
Die Effizienz der Raumnutzung stieg im Vergleich zum vorherigen
Lagermodell um das Sechsfache.

Dartiber hinaus ist fiir schnell wachsende Unternehmen wie Active
Ants die Erweiterbarkeit des Systems wichtig. Wahrend des
laufenden Betriebs kénnen weitere Roboter und Picking Ports
hinzugefligt und die Anzahl der Bins erh6ht werden.

AutoStore tragt zudem zur Sicherheit und Nachhaltigkeit bei
Active Ants bei. Durch das System wird die kérperliche Belastung
fiir die Beschaftigten verringert, weil sie keine weiten Wege mehr
gehen oder schwere Kartons heben missen. Sie kénnen sich so
starker auf komplexe und erfiillende Aufgaben konzentrieren.

.+ AutoStore

Wenn ,,mehr Raum fiir
Unglaubliches” entsteht,
bedeutet dies einen
Wandel fur das
E-Commerce Fulfillment,
weil der CO2-FuRabdruck
unserer E-Commerce-
Auftrage dadurch
geringer wird.
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